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• LA RELATION AVEC LES HABITANTS 

Smiile : Le Logis Breton

• LA COMMERCIALISATION : HABx 
Emmanuelle Dubrana, Directrice générale Coopimmo

• LA VENTE NOTARIÉE 
Chambre des notaires & Béatrice Roulendes, directrice 

générale Expansiel Promotion
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ESPACE 

NOTARIAL

L’espace de datarooms électroniques des notaires



LES USAGES

Et également…

L’Espace Notarial est utilisé massivement par les notaires pour gérer des datarooms 

d’opérations immobilières complexes et de cessions d’actifs immobiliers. 

Mise à disposition de 

référentiel de 

documentation

Des espaces

de travail collaboratif 

Des dossiers de succession

et de divorce
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CHIFFRES CLÉS
Au 01 Janvier 2019

12 895 notaires et collaborateurs utilisateurs

185 000 

Utilisateurs clients
30 150

Datarooms en ligne

4,75 MILLIONS

documents en ligne



LES FONCTIONS
L’Espace Notarial permet à l’étude de gérer en ligne tous types 

de dossiers avec ses clients, des plus simples aux plus complexes. 

Mise à jour « en masse » des 

dossiers en ligne

Traçabilité totale de tous les 

événements et droits en fonction 

des dossiers

Blockchain notariale

Transfert entre études

Tableaux de bord d’activité

Module de Questions/réponses



QUELQUES RÉFÉRENCES 2018

L’Espace Notarial est utilisé actuellement pour gérer d’importants 

appels à projets. Il gère toutes les phases du projet depuis la 

candidature initiale jusqu’au dépôt en ligne des offres, la sélection 

du lauréat et la cession du bien.

Inscription autonome des candidats

Dépôt des dossiers de candidature en l igne

Analyse par les jurys

Reporting systématique

La Métropole du Grand Paris pour les appels à 

projets « Inventons la métropole du Grand Paris 1 et 2 »

La SNCF pour le projet « Paris Gare du Nord 2024 »

La Ville de Paris pour les appels à projets

« Réinventer Paris 1 et 2 »

France Domaine pour les cessions des biens prestigieux 

de l’Etat :

- Agro Paris Tech, sur Claude Bernard

- Site du Ministère des Armées, bd St Germain

La Région Ile-de-France pour l’appel à projets

« Carré Invalides » 

Traçabil i té de tous les événements
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DATAROOM
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Couts et tarifications
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Plus d’info sur 

http://espacenotarialpromoteur.info
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Réseau social de proximité
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 Favoriser et développer les solidarités de proximité, à l’intérieur des résidences, et développer 
les échanges et les liens avec le quartier environnant.

 Faire naître et animer une « communauté de la coopérative ».

 Améliorer la communication entre la coopérative et ses locataires

OBJECTIFS

BILAN

Pour environ 500 locataires, habitant dans des résidences de + de 12 logements : 90 se sont inscrits (18%)  

• L’enjeu est désormais d’accompagner la transformation de la relation client.
• Formation de chargés de clientèle (interlocuteurs privilégiés des locataires) à l’animation de communauté.
• Les outils numériques sont une opportunité pour soutenir et valoriser le fait coopératif.

PROCHAINES ETAPES

• L’abonnement mensuel : 300 € HT pour 1000 logements.

• Phase d’expérimentation, de septembre 2017 à septembre 2018, abonnement gratuit.

• Budget communication associé : 3 600 € en 2018 (flyers personnalisés, formation…)

COÛT


